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Les Ventes ne sont pas une Considération Secondaire
La vente occupe-t-elle la première place?
1. Quand votre entreprise conçoit une nouvelle idée, quelle est la première chose à laquelle vous pensez? 
a) C’est vraiment génial.   Je me demande comment on peut faire la même chose.
b) Génial. Les clients aiment vraiment ça.
c) Je peux vraiment exploiter cette idée pour augmenter mes ventes.
d) Je pourrais vraiment utiliser cette idée pour vendre un complément aux clients existants.
e) À la fois C et D.
f) Toutes ces réponses.
2. Quand votre entreprise effectue une étude de marché, vous vous concentrez sur la ou les réponses suivantes :  
a) Aimez-vous ce produit?
b) Qu’aimez-vous de ce produit?
c) Achèteriez-vous ce produit?
d) Toutes ces réponses.
3. Quand vous changez un processus dans une entreprise ou la façon dont les opérations fonctionnent, vous vous souciez  des éléments suivants;  
a) Comment cela m’influencera-t-il?
b) Comment cela influencera-t-il le client?
c) Comment cela influencera-t-il l’entreprise?
d) Comment cela influencera-t-il nos fournisseurs?
e) À la fois A et B
f) À la fois B et C
Réponses :  
1) E
2) C
3) B
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